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Les promoteurs



ENTRE-NOUS Les Paniers du Kamouraska inc. 

• Est une entreprise privée socialement responsable 
• Travaille au développement durable du Kamouraska en offrant des paniers d’épicerie à 
l’année 
• Offre un panier d’épicerie composé de produits diversifiés provenant uniquement de 
Producteurs/Entreprises du Kamouraska

1. Pour une économie de proximité et une meilleure répartition de la richesse -
100% des ventes vont aux Producteurs/Entreprises

2. Pour minimiser l’impact de nos activités sur l’environnement

3. Pour être ouvert sur notre communauté et occuper le territoire de façon 
dynamique à l’année

L’entreprise



Les caractéristiques

1. Nous développons des services de commercialisons adaptés aux 
besoins des Producteurs/Entreprises du Kamouraska . 

2. Nous offrons des services de distribution adaptés aux besoins 
des Adhérent Citoyens/Consommateurs de toutes provenances

3. Nous rapprochons les Citoyens/Consommateurs des 
Producteurs/Entreprises par des outils faciles et accessibles de 
vente directe

4. Nous offrons dans un même panier d’épicerie des produits 
fabriqués ou transformés uniquement au Kamouraska à des prix 
concurrentiels

5. Nous offrons de nouveaux canaux de commercialisation par 
Internet : PDF interactif – Site transactionnel

6. Nous offrons une vitrine promotionnelle sur la 132. Un espace 
sera réservé pour les Producteurs/Entreprises désireux d’offrir 
des dégustations



Les exemples d’applications

1. Site web transactionnel

2. Liste d’épicerie interactive régulière

3. Catalogue virtuel des producteurs

4. Exemple de catalogue format papier des 
producteurs et entreprises

http://www.entrenouskamouraska.ca/�
http://www.entrenouskamouraska.ca/CirculairePromotionnelle/Default.html�
http://www.entrenouskamouraska.ca/presentations/CartableDeVentes2.pdf�
http://www.entrenouskamouraska.ca/presentations/CartableDeVentes2.pdf�


Les bénéfices
pour le Kamouraska 

1. Remplacer, chaque semaine, 30% de nos dépenses 
d’épicerie par des produits locaux

2. Dériver éventuellement un potentiel de revenus 
supplémentaires de 375 000$ par année 
par Producteur/Entreprise du Kamouraska (en moyenne) 

3. Conserver 15 millions de dollars par année au 
Kamouraska, sans dépenses supplémentaires

4. Générer des revenus supplémentaires provenant de 
l’extérieur du Kamouraska



Les bénéfices 
pour les Producteurs/Entreprises

Ils pourront maintenant commercialiser leurs produits en 
vente directe au Kamouraska et dans l’ensemble du Québec 

• 100% du prix de vente est remis à chaque AdhérentEs
Producteurs/Entreprises

• 25% du prix de vente est facturé aux 
Producteurs/Entreprises pour les frais de gestion pour 
les commandes des AdhérentEs qui passent par la liste 
d’épicerie (PDF interactif). - Le % de frais de gestion sera 
à déterminer avec les Producteurs/Entreprises, pour les 
commandes qui passent par le site transactionnel. 



Les bénéfices 
pour les Adhérents 

Citoyens/Consommateurs du Kamouraska 
et d’ailleurs

1. Des rabais seront offerts à chaque semaine
2. Pour les Citoyens/Consommateurs du Kamouraska - C’est un moyen 

facile de supporter l’économie locale, en achetant à chaque semaine 
de plusieurs Producteurs/Entreprises en un seul achat et au même 
endroit

3. Pour les Citoyens/Consommateurs du Québec - C’est agir 
directement sur l’économie du Québec en accédant à des produits 
locaux  achetés directement des Producteurs/Entreprises d’ici

4. Permet un rapprochement entre Producteurs/Entreprises et 
Citoyens/Consommateurs du Kamouraska et d’ailleurs 

5. Accès facile à de l’information sur les produits et leurs producteurs



Les bénéfices 
pour les Adhérents Acteurs du milieu

1. C’est une visibilité sur la liste d’épicerie 
hebdomadaire

2. C’est un investissement local direct pour 
aider nos Producteurs/Entreprises à mettre 
en marché leurs produits locaux



Les adhésions

• Producteurs/Entreprises

– 60$ par année

• Citoyens/Consommateurs

– 25$ une seule fois

– Gratuit avec tout achat de 150$ et plus sur 
le site transactionnel

• Acteurs du milieu

– 1200$ par année



La livraison et la cueillette du Panier

À chaque semaine, les choix suivants sont 
offerts aux adhérents :

1. Vous pouvez choisir la cueillette à notre 
point de chute de St-Denis

2. Vous pouvez choisir la livraison à domicile 
sur le territoire du Kamouraska

3. Vous pouvez choisir la livraison dans des 
bacs fraîcheurs partout au Québec



Le paiement

• Transfert bancaire

• Carte de crédit

• Argent comptant



La concurrence

Avec l’offre d’un panier d’épicerie 
hebdomadaire, nous concurrençons 

directement les grandes chaînes 
d’alimentation avec des produits 

locaux à prix concurrentiels



Les principales embûches

1. Financement
2. Nouveau Producteurs sans capacités de production 

éprouvées, nouveau canal de distribution, nouveau 
paradigme d’achat pour les Citoyens/Consommateurs

3. Accès Internet basse vitesse
4. Permis de vente directe 
5. Produits sous gestion de l’offre - limitant l’offre
6. Garder des prix de vente capables de concurrencer les 

grandes chaînes
7. Livraison locale limitée pour le moment



L’échéancier

• Février: 
– Début des installations à notre local  de St-Denis (point de chute et  

assemblage)
– 16 février - présentation du projet aux producteurs/entreprises
– 18 février - début des adhésions et  des rencontres individuelles avec les 

Producteurs/Entreprises
• Mars/avril:

– Suite du Plan d’affaires avec le  CLD
– Début des adhésions de Citoyens/Consommateurs et des Acteurs du milieu

• Mai: 
– Rodage à St-Denis du premier point de chute
– Logistique du processus de commercialisation

• Juin: 
– Déploiement progressif  de la vente directe
– Début à St-Denis de la promotion des Producteurs/Entreprises /Adhérents 

auprès de la clientèle touristique et régionale 



La prochaine étape

Avez-vous des suggestions à nous faire 
concernant

les 7 embûches?

Avez-vous des questions ou des 
commentaires?

Merci !
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